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Bei MC-Components steht auch 2010 der Kunde im Fokus. Das burgenlindische Unternehmen
MC-Components Ewald Mogg GmbH agiert in zwei Geschdftsbereichen.

Ob elektromechanische Bauteile oder die
bedarfsgerechte EDV-Ausstattung und War-
tung, das Dienstleistungs- und Produktions-
unternehmen MC-Components fihrt rasch
zur kundenspezifischen Lésung.

Distribution und Projekt-Losungen

nach Kundenbedarf

2009 startete das europaweit tatige Unter-
nehmen seine eigene Fertigungslinie. Damit
entsprach das Unternehmen der erhéhten
Nachfrage an individuellen Kundenprojekten.
Ob Standardbauteile, produktspezifische
Anderungen oder exklusive Lésungsentwick-
lungen-in der eigenen Fertigung durchlaufen
alle Produkte ein bewahrtes Qualitdtssystem
und entsprechen zahlreichen Zertifizierungen.
Dabei gilt stets hohe Qualitat als oberstes
Gebot. Ewald Mogg, der Geschaftsfuhrer der
MC-Components, glaubt an sein Unterneh-
men: ,Wir haben die Wirtschaftsphase in
diesem Jahr aktiv genutzt, um interne Ablau-
fe noch weiter zu optimieren. Dadurch gehen
wir schon jetzt gestérkt aus der wirtschaftlich
schwécheren Zeit hervor und erreichen die
gesetzten Ziele." Zu den Vertriebsgebieten
des 1999 gegriindeten Dienstleistungsunter-
nehmens zahlen neben Osterreich auch
Deutschland, Ungarn, Kroatien, die tsche-
chische Republik, Serbien und Slowenien.

MC Products Guide
Mit der eigenen Fertigung einhergehend
erschien im Spatsommer 2009 der ,MC Pro-

ducts Guide” fur Steckverbinder. Er dient dem
Facheinkdufer und Spezialisten flr elektro-
mechanische Komponenten als Nachschla-
gewerk. Fur das Fruhjahr 2010 ist die Erst-
ausgabe des MC-Kataloges , Plastic & Hard-
ware Electronic Products” geplant. Dieser
gibt Ubersicht tiber die Gesamtpalette der
Kunststoffteile.

MC-Shop - die ganze Welt der EDV

aus einer Hand

Ob telefonisch, per E-Mail oder persénlich
im MC-Shop vor Ort bestellt — als Fachge-
schéaft bietet der MC-Shop die gesamte Welt
der EDV fir den gewerblichen, als auch pri-
vaten Bedarf. Mit dem Produktangebot vom
Notebook bis zu Patronen und Tonern, 6ffne-
te der MC-Shop 2006 seine Pforten. Das
Dienstleistungsspektrum erstreckt sich von
der Beratung bis hin zur PC-Reparatur, sowie
der Installation von vorhandener bzw. zukinf-
tiger Hard- und Software.

Susanne Tichy, Prokuristin und Vertriebs-
leiterin zur Philosophie des Unternehmens
mit Sitz im burgenlandischen Wimpassing
an der Leitha: ,Unsere Geschéaftsstrategie
definiert sich durch persénliche Beratung,
individuellen Service und eine am Kunden
orientierte und stetig weiterentwickelte Pra-
xis. Wir zeigen unseren Kunden, dass wir sie
ernst nehmen. Dies gilt fur beide Geschafts-
bereiche der MC-Components; fur das Elek-
tromechanik-Segment, sowie fir die Welt der
EDV, den MC-Shop.”

Klarheit und Qualitat

Der Mitarbeiterstab der MC-Components
legt seinen Schwerpunkt in der Kommunika-
tion und Zusammenarbeit mit seinen Kunden
auf Klarheit und Qualitat. Intern legt die Be-
satzung groRen Wert auf Teamwork, denn
zusammen ist der Einsatz gréRer, die Erfah-
rung, die Motivation und auch das Wissen
multiplizieren sich. Die optimale Nutzung des
Fachwissens, als auch des gemeinsamen
Wissensspektrums flhrt zu einer positiven
Verstarkung des Gemeinschaftsgefihls. Und
dies erlebt derim Fokus stehende Kunde bei
jedem Kontakt mit dem Unternehmen. Ganz
dem Motto von MC-Components entspre-
chend: ,The world’s finest parts — be a part
of us!”
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